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Adriano Galizzi, ha rinunciato a fare l'ingegnere per aveiare un’attivita imprenditoriale

Unastoriadigranoedipassione

Partito da zero ha creato un’originale filiera produttiva

DI ANDREA SETTEFONTI

a passione per 'agricol-

tura ce 'ha nel Dna.

Gliel’hanno trasmessa

due bisnonni, uno agri-
coltore I'altro mugnaio. E no-
nostante gli studi in Ingegne-
ria gestionale a Milano, la sua
idea & un'altra. Adriano Ga-
lizzi, giovane imprenditore
agricolo di Leffe (Bg), fondato-
re e proprietario dell'azienda
Agrigal. «<Ho iniziato duran-
te I'Universita. Seminavo il
mais spinato di Gandino, una
varieta antica in quanto cera
un buon mercato per i prodot-
tilegati alla tradizione del ter-
ritorio. Parto con tre campi in
affitto e anche se non sonulla,
imparo sul campo», La passio-
ne per I'agricoltura & cosi forte
che Galizzi va avanti nono-
stante tutto. «Raccolgo a ma-
no, di pomeriggio, dopo le le-
zioni, poi macino il primo rac-
colto, faccio la polenta, la fac-
cio assaggiare agli amici. Ha
successo e mi chiedono anche

-

Adriano Galizzi

altro, come gallette, biscotti.
Decido di provarci. A gennaio
2015 rifiuto un contratto dain-
gegnere».

Ma non soltanto un agricol-
tore, Galizzi. Si spinge oltre e
inizia a trasformare la mate-
ria prima in prodotti da forno.
«Riesco a convincere mio papa
a darmi fiducia e a finanziar-
mi per 150mila euro I'acqui-
sto di una macchina. Quindi
studio su come fare per realiz-
zare il prodotto come lo voglio
io: integrale, croccante, unifor-
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me». Alla fine lo sforzo e la fi-
ducia che ha dato il papa ven-
gono ripagati. «Inizio ad assu-
mere, aggiungo macchine per
essiccare, pulire, confeziona-

bggi coltivo il mais, lo lavo-

o ro, lo trasformo, lo distribui-

sco. Sforno mezzo milione di
confezioni I'anno», continua
Galizzi. E stato un percorso
non facile, dove sono stati com-
messi errori «ma ogni errore
mi insegna qualcosa». Adria-
no Galizzi ha presentato la
sua esperienza al “Jdl Talks:
idee che fanno impresa” che si
etenuto a Bergamo, promosso
da Fondazione Mondo Digita-
le Ets e Ing Italia. «Nel percor-
soche hotatto ho capito che de-
legare @ fondamentale. Dele-
gare ha significato avere tem-
po per «lo sport, i miei figli, gli
amici. La salute viene prima
del lavoro. Perché se non stai
bene tu, non reggi. E se ci cre-
di davvero, quel benessere ar-
riva anche al cliente. E un
messaggio che passa».
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